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Dienstleistungs-Angebot
Kompetenz-Programm der INGeniousTec - Unternehmensberatung

future machining

INGeniousTec bietet Interims-Management im Umfeld des internationalen, hochprazisen Werkzeug-Maschinenbaus sowie im
Segment der produzierenden Industrie fir hochtechnische (Maschinen-) Bauteile und Komponenten.

VERTRIEB

o Vertriebskooperation

o Vertriebsstrukturierung

o Vertriebsmobilisierung

* Markteintritt fiir
Neuprodukte

WETTBEWERB RATIONALISIERUNG

» Analyse (Benchmarking) .
« Optimierung des eigenen MARKT e Interne Schwachstellen-

analyse

Produkts E R FO LG « Operative Umsetzung von

» Kommunikation der o p
Produktvorteile Abhilfemafinahmen

MARKETING

* Fachbeitrdge in Print- und
Onlinemedien

* Erarbeitung der Produkt-
dokumentation

e Nutzung eigener Netzwerke

Dipl.-Ing. Martin Schneider

» Seit dem 01.09.2011 Inhaber und Geschéftsfuhrer der INGeniousTec, Disseldorf

« Zuvor Geschéaftsfiihrer und Prokurist bei der Waida Europe GmbH (Tochterunternehmen der Waida
Mfg. Co., Ltd., Japan)
—» Startup der Firma
—» Anpassung der japanischen CNC-Maschinen an europdische Marktanforderungen
— Projekt-Management und Vertriebsaufbau fir das Waida-Produktprogramm in Europa

» Zwischen 1993 und 2007 Positionen in internationalen Vertriebsleitungen
— fiir hochlegierte Werkzeugstahle bei der Bohler Werkzeugstahl GmbH
= fiir CNC-Werkzeug-Schleifmaschinen bei der Wendt GmbH
—» fiir Hochleistungsschleifscheiben im Key Account Management der The Carbo Group GmbH

+ Studium des Ingenieurwesens (Studiengang Produktionstechnik) an der Markischen Fachhochschule
in Iserlohn

* Fachoberschule fir Technik (Fachrichtung Maschinenbau) in Ennepetal

* Ausbildung zum Zerspanungsmechaniker bei der Mannesmann Demag AG in Wetter (Ruhr)
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